CPU | digital

.ﬂg JAN STELMASZYK

ul. Dobra 54 m. 6, Warsaw
@ 500847998

@® jan@cpudigi.com
www.cpudigi.com

PODSUMOWANIE ZAWODOWE

Dynamiczny i wszechstronny lider z bogatym doswiadczeniem w e-commerce, marketingu i technologii,
oferujgcy wiedze zaréwno w zakresie zarzadzania strategicznego, jak i praktycznej realizacji.
Udokumentowane doswiadczenie w prowadzeniu transformacji biznesowej, optymalizacji przeptywow
pracy i wdrazaniu innowacyjnych rozwigzan, w tym integracji Al. Dzieki dwujezycznej biegtosci w jezyku
angielskim i polskim oraz doswiadczeniu zawodowemu zaréwno w Polsce, jak i w Kanadzie, wyrézniam sie
w tgczeniu globalnych perspektyw w celu dostarczania wptywowych wynikéw. Obecnie prowadze wtasng
firme doradczg CPU Digital, realizujgc projekty z zakresu brandingu, marketingu cyfrowego i e-commerce
dla klientéw z r6znych rynkow.

HISTORIA ZATRUDNIENIA

Zatozyciel i Konsultant Biznesowy, CPU Digital — Zdalnie Wrz 2017 — Obecnie
e Prowadzenie projektéw z zakresu strategii marki, marketingu cyfrowego i e-commerce dla klientow
z branz mody, technologii i ustug.
e Projekty obejmujg pozycjonowanie marek, wprowadzanie produktéw na rynek, strategie
marketingowe oparte na danych oraz usprawnienia operacyjne.
e Wspoétpraca z agencjami i klientami na rynkach miedzynarodowych, tgczgca doradztwo strategiczne
z praktycznym wdrozeniem.

Dyrektor Zarzgdzajacy, Warsaw Creatives - Warszawa, Polska Cze 2022 — Kwi 2024

e Opracowat i wdrozyt niestandardowg konfiguracje w Monday.com, usprawniajgc przeptyw pracy
operacyjnej i procesy decyzyjne.

e Podwojenie portfela klientdw poprzez rozszerzenie oferty ustug, pozyskanie mniejszych, ale
zréznicowanych klientéw w celu ustabilizowania przychodéw po utracie duzego klienta.

e Tworzyt krotko- i dlugoterminowe plany strategiczne, dostosowujgc wskazniki KPI do
monitorowania wydajnosci zespotu i rentownosci projektu.

e Zarzadzat zespotem liczgcym okoto 50 0s6b, wspierajgc wspotprace miedzy dziatami w celu
osiggniecia celéw biznesowych.

e Nawigzat wspotprace ze znaczgcymi klientami, takimi jak CCC, LPP i Magda Butrym, wzmacniajac
obecnosc¢ agencji na rynku.

Dyrektor Biznesowy, Pathfinder 23 (Assembly Global) - Warszawa, Polska Sty 2020 — Maj 2022

e Zdywersyfikowane strumienie przychoddw klientdw w celu utrzymania statej sprzedazy pomimo
wyzwan, zwiekszajgc stabilnos¢ biznesowg i zmniejszajgc zaleznos¢ od pojedynczych klientéw.

e Kierowat kompleksowymi strategiami biznesowymi dla globalnych klientéw, takich jak Bayer,
Schneider Electric i Danone, zapewniajgc zgodnos¢ z miedzynarodowymi trendami rynkowymi.

e Zarzadzat multidyscyplinarnym zespotem 20-30 specjalistow w zakresie obstugi klienta, strategii,
projektowania i operacji e-sprzedawcéw, dostarczajac zintegrowane rozwigzania e-commerce.

e Wspierat transformacje agencji poprzez wdrazanie nowych narzedzi i proceséw, zapewniajgc
ptynng adaptacje do zmian organizacyjnych.
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Lider Centrum Strategii, Pathfinder 23 (Assembly Global) - Warszawa, Polska Sty 2019 — Gru 2020

Kierowat rozwojem globalnych strategii e-commerce dla Bayer, wykorzystujgc wiedze z badan
zachowan konsumentow i trendéw rynkowych.

Zaprojektowat programy przyspieszania ruchu w sklepach detalicznych i zoptymalizowat Sciezki
zakupowe, zwiekszajgc zaangazowanie na duzg skale.

Koncentrowat sie na tworzeniu strategii wysokiego szczebla i wsparciu lokalizacyjnym, zapewniajac
spojne wdrazanie w wielu regionach.

Wykorzystywat informacje zwrotne od konsumentdéw i badania zewnetrzne, aby kierowac
planowaniem strategicznym, zapewniajgc trafnosc i wydajnosc.

Dyrektor Generalny, Sky Zone - Vancouver, Kanada Wrz 2016 — Gru 2017

Kierowat duzym, zréznicowanym zespotem sktadajgcym sie z ponad 90 cztonkdw, gtéwnie mtodych
profesjonalistéw, wspierajac kulture rozwoju i odpowiedzialnosci.

Wykorzystat formalne wyksztatcenie w zakresie wychowania fizycznego do wdrozenia
ustrukturyzowanych proceséw wdrazania i metod oceny postepow, zapewniajgc rozwoj zespotu i
wydajnos¢ operacyjna.

Wprowadzit usprawnienia operacyjne, znacznie zwiekszajac rentownosc¢ i zadowolenie klientéw,
ustanawiajgc Sky Zone liderem w swojej kategorii.

Opracowat i wdrozyt innowacyjne strategie sprzedazy i marketingu, osiggajac znaczny wzrost
przychodow i zwiekszajgc zadowolenie klientow.

Kierownik ds. Marketingu i E-commerce, YM Inc. - Toronto, Kanada Mar 2015 — Paz 2015

Opracowat i przeprowadzit kompleksowe kampanie marketingowe, w tym sesje zdjeciowe
zwigzane ze stylem zycia i sportami akcji, znacznie zwiekszajgc widocznos¢ marki i zaangazowanie.
Kierowat strategicznym przejsciem platformy e-commerce z Magento na Shopify, zwiekszajac
mozliwosci sprzedazy online i poprawiajgc doswiadczenia uzytkownikow.

Zarzadzat udanymi kampaniami promocyjnymi w sklepach i online, osiggajac znaczny zwrot z
inwestycji dzieki strategicznemu wykorzystaniu cyfrowych i tradycyjnych kanatéw marketingowych.
Nadzorowat media spotecznosciowe, planowanie wydarzen i inicjatywy e-commerce, zwiekszajac
ruch i sprzedaz dzieki skutecznej obecnosci online i strategiom angazowania klientéw.

Kierownik sklepu, Bouthouse - Toronto, Kanada Lip 2014 — Lut 2015

Kierowat operacjami sklepu, osiggajac cele poprzez strategiczne planowanie sprzedazy i kierowanie
zespotem.

Wdrozyt strategie obstugi klienta i merchandisingu, ktére poprawity doswiadczenie w sklepie i
wyniki sprzedazy.

Kierownik ds. Marketingu, Quiksilver - Rawaki Sp. z 0.0. - Warszawa, Polska Lis 2011 — Gru 2013

Kierowat planowaniem i realizacjg kampanii marketingowych, osiggajgc zwiekszong
rozpoznawalnos¢ marki i penetracje rynku.

Wspierat partneréw detalicznych za pomocg innowacyjnych narzedzi i strategii marketingowych,
zarowno offline, jak i online, maksymalizujgc spéjnosc i ekspozycje marki.

Zarzadzat planowaniem i zakupem medidéw ATL i BTL, organizujgc wydarzenia i sponsoring druzyn
sportowych, ktére znacznie zwiekszyty widocznos¢ i zaangazowanie marki.
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Przedstawiciel Handlowy, Quiksilver - Rawaki Sp. z o0.0. - Warszawa, Polska Lis 2007 — Paz 2011
e Nawigzywat i pielegnowat relacje z klientami i partnerami, przyczyniajgc sie do trwatego wzrostu
sprzedazy i lojalnosci wobec marki.
e Zademonstrowana wiedza na temat produktow i sprzedazy, skutecznie promujgca wartosci marki i
towary.

Sprzedawca, Rézne sklepy detaliczne - Warszawa, Polska Lut 2005 — Sty 2007
e Zapewniat wyjgtkowg obstuge klienta, konsekwentnie osiggajac i przekraczajac cele sprzedazowe
poprzez skuteczng promocje produktdow i zaangazowanie klientow.

EDUKACJA

MBA, Politechnika Gdanska - Polska Wrz 2011 — Lip 2012
Studia podyplomowe, Szkota Gtéwna Handlowa w Warszawie - Polska Wrz 2007 — Lip 2008
Tytut magistra, Akademia Wychowania Fizycznego J6zefa Pitsudskiego - Wrz 2002 — Lip 2007

Warszawa, Polska

UMIEJETNOSCI

e Strategiczne przywddztwo i zarzgdzanie zmiang

e Strategia e-commerce i cyfrowa transformacja

e Optymalizacja proceséw i automatyzacja przeptywu pracy

e Podejmowanie decyzji w oparciu o dane i spostrzezenia konsumenckie
e Kierowanie zespotami wielofunkcyjnymi (zespoty do 90 cztonkdw)

e CRM i platformy e-commerce (Shopify, Magento)

e Narzedzia do wspotpracy (Monday.com, Asana, ClickUp, Slack, Google Workspace, Microsoft 365)
e Zaawansowana analityka (Google Analytics)

e Techniki SEO/SEM i kanaty sprzedazy online

e Mentoring i rozwéj zawodowy

e Pozycjonowanie marki

e Planowanie kampanii cyfrowych

e Strategia wejscia na rynek

SPORT
Kolarz Amator Wrz 2010 — Dzi$
Zawodowy Zeglarz Wrz 1993 — Lip 2003

Reprezentant Polski w olimpijskiej klasie windsurfingowej Mistral
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